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SISTEMA IMPRESA
- IL NUOVO TRA CLISTUDI
Tenuta contabilita 5 COMMERCIALIST'

Programmazione fiscale

Soluzione crisi d‘impresa
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commercialista modello tradizionale. Una figura che insieme
alla fiscalita dei "redditi" e delle “tasse”, sappia parlare
"umanamente" ai clienti usando un linguaggio chiaro, senza
fumo e pieghe nei discorsi, e sappia ascoltare.

Un professionista preparato tecnicamente che in questo
periodo di incertezza e di instabilita diffusa, abbia il coraggio
di far prendere all'imprenditore le decisioni — spesso dolorose
- che per troppo tempo sono state rimandate. L'espressione a
fianco dell'imprenditore e la “chiave di volta” e di svolta: il
professionista deve essere vicino all'imprenditore, parlare la
sua lingua e spiegargli le cose come stanno, senza fare
promesse impossibili o magie da prestigiatori. Un
professionista deve seguire I'azienda analizzandone la
redditivita reale, facendo ordine con I'imprenditore nel conto
economico aziendale e pianificando i flussi finanziari generati,
aiutandolo cosi nella programmazione finanziaria quotidiana.

Grazie al monitoraggio del controllo di gestione, deve
individuare i segnali premonitori, “i campanelli d’allarme” che
portano alla crisi aziendale, e accompagnare l'imprenditore in
un dialogo “alla pari” con le banche, che sempre piu spesso
parlano un linguaggio lontano da quello della gente. Ecco
quindi I'importanza di affidarsi a uno studio giovane e
'alternativo', di commercialista e di consulenza, dove si fa
SISTEMA IMPRESA. Oltre alla contabilita, alla fiscalita e ai
servizi amministrativi “tradizionali”, € importante trovare
anche il controllo di gestione, il tutoraggio bancario e
finanziario, la ricerca di sbocchi su mercati esteri, I'ufficio
amministrativo estero decentrato, ristrutturazioni aziendali e
le soluzioni alle crisi d’impresa.




